
Na identificação de mercados para o destino das exportações brasileiras, a Alemanha exerce posição de destaque, face às
peculiaridades únicas de seu mercado.A Alemanha é hoje o segundo maior país importador do mundo, apresentando uma loca-
lização estratégica que permite a entrada para toda a Europa, o que garante um acesso direto aos seus consumidores. Até o
momento, poucas empresas brasileiras estão aproveitando esta oportunidade.

Conscientes desta situação, desenvolvemos uma iniciativa de preparação, informação e sensibilização de empresas brasilei-
ras, principalmente de pequeno e médio porte, na conquista dos mercados alemão e europeu. Foram então produzidos dois
documentários inéditos em meio audiovisual, de maneira que daremos agora início a uma série de seis seminários informativos.

Temos assim o prazer de convidá-lo para o lançamento do projeto "DESTINO EXPORTADOR ALEMANHA”. Neste evento será
realizado o primeiro seminário da série, com especialistas nacionais e internacionais, junto a uma exposição de setores exporta-
dores e de prestadores de serviços às exportações.

Contamos com a sua participação!

Dra. Dorothea Werneck Ben van Schaik

9:30 Welcome coffee

10:00 Solenidade de Abertura

"A proposta do novo governo para o
aumento das exportações brasileiras"

"O acordo estratégico entre a APEX e a
Câmara Brasil-Alemanha"

"O futuro das exportações do setor
automobilístico"

"A rede de apoio da Câmara Brasil-Alemanha
às exportações brasileiras para os mercados
alemão e europeu"

Exmo. Senhor Presidente da República Eleito
Luiz Inácio Lula da Silva (convidado)

Dra. Dorothea Werneck
Gerente Especial da APEX - Agência de
Promoção de Exportações

Ben van Schaik
Presidente da Câmara Brasil-Alemanha

Thomas Timm
Vice-Presidente de Marketing e Vendas da
Câmara Brasil-Alemanha

10:30 Apresentação dos Filmes

11:30 Inauguração da Exposição / Coletiva de
Imprensa

12:00 Almoço

13:30 Abertura do Seminário

"O futuro das exportações brasileiras"

Hans Donner e Isabel Hahn

Thomas Timm
Vice-Presidente de Marketing e Vendas da
Câmara Brasil-Alemanha

Antônio Corrêa de Lacerda
Presidente da Sobeet, Economista-chefe da
Siemens e Professor da PUC-SP, São Paulo

Ficha de Inscrição: Destino Exportador Alemanha (27.11.2002)
Favor enviar por fax (11) 5181-7013 ou pelo correio. Informações tel.: (11) 5187-5140 / 5100 com Sra. Maurília

Forma de Pagamento: Valor R$ 300,00 (associado da Câmara Brasil-Alemanha) e R$ 400,00 (não-associado)
Na Câmara Brasil-Alemanha - Rua Verbo Divino, 1488 - 3º andar - Chácara Santo Antônio - São Paulo ou
Através de depósito no Banco Bradesco nº 237 - Ag. 0516-9 (Granja Julieta) - c/c 79419-8, favor enviar o comprovante de depósito por fax.
O pagamento deverá ser efetuado até 48 horas antes do evento. Neste valor estão inclusos almoço e estacionamento / CNPJ 62319 785/0001-17.

Participante: _______________________________________________________________________________________________

Empresa:____________________________________________________ Cargo: _______________________________________

Endereço: _________________________________________________________________________________________________

CEP: ____________________________________Cidade: _______________________ Estado:____________________________

Telefone: _________________________________ Fax:__________________________ E-mail: ____________________________

Assinatura: _______________________________Data: ____________________________________________________________

Ingo Weiland
Presidente da Roland Berger Strategy Consultants, São Paulo

Angelo Luiz Lunardi
Consultor da Aduaneiras para assuntos de Comércio Exterior,
Câmbio, Pagamentos Internacionais, Incoterms e Carta de Crédito e
Representante Brasileiro na ICC Banking Commission - Paris, São Paulo

AGF Allianz Group

Banco do Brasil

Gazeta Mercantil

Grand Hyatt São Paulo

T-Systems do Brasil

Varig

Estratégias e Programas de Entrada em Novos Mercados

13:50 “Abordagem setorial”

15:50 "A utilização da informação como estratégia de negócios"

Apoio Setorial / Success Stories

16:10 Seguros

16:25 Serviços financeiros

16:40 Serviços de informação

16:55 Hotéis

17:10 Software

17:25 Viagens

17:40 Encerramento

14:10 "Abordagem empresarial"

14:30 "O acesso aos canais de distribuição do
mercado alemão"

14:50 Coffee-break

15:30 "Principais aspectos legais para a entrada de produtos importados
nos mercados alemão e europeu"

Uwe Margraf
Especialista em consultoria comercial para os mercados alemão e
europeu, São Paulo

Tilo Plöger
Especialista do varejo alemão, Coal Point, Munique

Dr. Jan Curschmann
Advogado, TaylorWessing, Hamburgo

PROGRAMA
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